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Conclusion

En conchesian habra de entenderse, y as o hace la Juns-
prisdencia, que de conformidad con el art. 20.2 de |a LPE
g, = # Admiamistradarda puede serhabilitado paraexigir
jadicialmenta, via monmitoria, las cuoias de los propieta-
[0S morosos, Eualimente podra olorgar poder Gon Lal ol

jetn al Procurador, siempra y cuando la Junta ko haya ha-
Buliiado para ello, v siempre reileramos que nos halleamos

que colepir, como corolarke de Lo cxpucsto v de confor-

mbdad oo el art. 212 de B LI'H gue, s el Adminisirs-
dor puede s=r hahilifado para exipir pdicialmente, via

monitorka, & cuotas de los propictarios morosos, igual-
miente podra oborgar poder con tal objetn al Procnrasdor,

slempre v cuando la Junta o hiva habilitado para ello®,

Aundiendla Provincial de Sevilla 24,00/2024: "El ar-
cula 212 de & LPH pernuile expresamenle al secrels-

N®208 dentro del ambilo del procedimoento mombere especal  no- admamestrador, s a5 o aoordara & Junta de Propie
del articulo 21.2 al que s clrcunscribe tal facukad, segun la  tarlos, exigir judicialments ¢l pagoe de |a deuda a traves
mlerpretacion gue [a Junsprudencia realiza ded conpunte del procedimiento monibonio, poc lo gue cebe concluar
del articulado de la LIPH referdo en el presente articalo. fque dicho professonal tiene atnbaada legal v excepoin

ENTREYISTA mnﬂ MAR nalmente la representackin de la comunbdad para csos

H_IIIH[L" [EIIEHH_[[I_ A5l endre odras: procedimientos pediciales concretes, confamdoe asdicao

nalmente con facultad para designar Procurador cuan-

NLEEHEH.I“H'L TI[[IM AP YValeficia, S¢¢, 11.°, T1/2001, de M) de diciembae: "El do asi resulle preciso oonlomme al arikculo S8 LR

LAS METAS QUE DESDE EL COLEGID

administrador esta facultado para otorgar poderes a Procu-
Fadofes en represeniacion de la Comunsdad &l oseniar su

Aandiencla Provincinl Barcelona, Zf1EZCE0EL: "L ad-

[I[ "“ﬂm Hls 'm'uﬂlm 'm autorizacion en ¢ ambiteded procadimasnto monifoma”, mimistrador de la comunidad, snstorizada por esta, poe-
ESTE CONGRESO, SE HAN CUMPLIDO de otorgar poderes para la reclamacion en procsso mo-
'r[lu.m “[m I.IE"H' Aundiencia Provincial Almeria, OEA1Z0ZE: “Habrd  nitorio de las cuotas sdeudadas a ls comunidsd™»

TAMBIE HAYA SIDO UN CONGRESO DE
REFERENCIA

C10S CONSTITUIDOS EN REGIMEN DE
PROPIEDAD HORIZONTAL

(PUEDD DTORGAR PODER PARA

b INVERPOINT APOYA Y FACILITA EL RELEVDO GENERACIOMAL EMN LOS DESPACHOS
H'E"“EH m‘ . . DE ADMINISTRACION DE FINCAS MEDIANTE UN CONVENIDO COM EL CGCAFE.
REPRESENTACION DE LA ,. A »

EL COMVENRIO EE COLABORE&C TIERE CORO BIETTNC
MHIHIWE mnﬂm . . OFFECER A LOS COLEGLADHOS UWH SERVICIG WHIFICADRK] ¥ ﬂiil' Coioris) Cuariimcpl ohe Colegmie
. PHOFESIONAL OUE FACIUTE EL PROCESO OE RENOVACION '==EEE" 3 Adminisirodores do Finoas

X CEMERACIONAL COMSERVANDO LA ESENCIA Y VALORES ===+ [5paha
EL DERECHO DE YUELD EN LOS EDIFH | TRADICRONALES DI SoLacive,
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ACCEDE AL MERCADO DE COMPRAVENTA DE EMPRESAS DE MANERA
SEGURA, CERCANA;, TRANSPARENTE ¥ CONTROLALA.

ACOMPANAMOS ¥ GUIAMOS A LAS PERSOMAS EN TODO EL PROCESO DE

Administrador COMPRAVENTA, DESDE LA VALORACION HASTA EL EXITO DE LA OPERACIGON,
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GONZALO LINAGE,

soclo director de INVERPOINT

INVERPOINT v CGCAFE han irmado win comvenio

de colaboracion para facilitar el relevo generacio-
nal en los despachos de administracion de ncas.

sPuede decirnos los aspectos esenciales de este
convenlo?

El abjetiva del convertio, Programa de Relevo renera-

Clomal del DGCAFE, se Domcreld. csanclalmente, ¢ Ch-
tre punins:

- En primer lugar, que & través de Trvenpalnt, consubons
especializada en compra venia e empresas, el Consgjo
freEca 4 Colaghas ¢ colegiados un servicio, unihcado ¥
profesional, gue facilite e relevo generaclonal conser:
vando la esencia v valores del colectivin

- Se persiue. jgualmente, que los compradores de las
carteras rennn bos requisitos gque, parn e gjercicio de la
aCrividad, s frecos2en & &l Daoraro G4 1965 de | de abril.

- La terceri premisa &5 que Consejo y Colegios manten-
gan o imdrementen su base de ahliacyin en el comtexto

del proceso de redevo generacional de sus coleglados v
ToEATIOS.

« Finalmente, € Programa permdoir que los colegiados
accedan a un asesoramiento prafesional para |a trans-
misian de su nefocio con kas mejores condiciones de

preclo v garantias de cobro,

il servicios oflrece INVERPOINT a los profesio-
nales cnleglados?

Para ksgrar estos abjetivos Inverpoint ofrecerd &os Tipos
de serviclhos & los coleglados:

a) Servicio “pasivo”™ sin honorarios profesionales:

! inverpoint.

"‘-l.-
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5S¢ centra ¢n la resplucidn de consnlias generales, anali-

si% preliminar v asesoramienio para la decision de venila
O Cofbpra. Ofrece, imdalnsenie, una of=ntacssn de pre-

cio segun mercado,

bl Serviclos “activos™ con honorarlos profesiona-
[

Fara aguellos colegiados que, hnadmente, oplen por ci-
nalizar €l procesos dé Venra o eXpansion a rraves de In-
varpoint s¢ ofrecen tres servicios “actives™; valoracion,
ifilermediacion ¥ soparTe jursdico.

c) ¥aloraciomn:
Valoracion contable elaborada por el equipo de valori-
chomes de Lverpolnt madiante € métods de Nujos de

cala provectados,

D Intermedlaciin:

Inverpolne ofrecerd un serviclo activeo de Intermedia-
ciin &n la venta v compra de sactedades v carteras al

calegiado:

1} En los mandatos de venta 2] servicio s& dingini,
priaritanansente, a promover la transousion entre co-
leglados afreclendo a estos |a primera oportunidad de
comprii. Para ello el Colegso/Colegios del entormo serin
adveridod previamente pard gue Soemiiniguier & opor-
tunddad & sus coleglados qulenes dispondran de 15 dias

para imteresarse por la operacion. Solamente si tras este
plazo fo hubiers una oferta Orme de otros colegisdes o,

eablenda una o ¥Yarkss, ninguna sagshclera al wndedor
Inverpaint ampliana el proceso de misqueda a terceros

inferesadog [Ahagados, asesores...) En Cualquier caso,
para que = formalizase ks transmisidn e tercero infe-

resado habra de colegiarse acreditando que reane los
requisitgs del Decrelo 0371968 de 1 de abel

2} En el mandatn de compra decit gque s= pretendes asls-
Lir al ocodegiado @n su proceso de Crecimienlo DRrganico
par adquisiclan de cameras o socledades del sector (pro-
cesos de expansion). La bosguedn de carferas se abonda
ra, diféctamenta, enrre coleg@iados v no colagialos. n

este ulimo caso se estara tavoreciendo que comunlda-
des admimistracdas al margen de las buenas practicas del

Colegio correspondiente se beneficien del servicia de
un administradoer colegiado.

g4 BR ambos casos 13 imtermediacion incduira la dels-
nicicm del objetiva estratégicn del provecto de venta o
»

“A traves de Inverpoint, consultora
especializada en compra venta de
empresas, el Consejo ofrezoe a
Colegios y colegiados un servicio,
unificado y profesional, que facilite el
relevo ganeracional conservando la
asencia vy valoras del colactivo”
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compra, documentacion v desarrolby del cuaderno de

venta 0 mandats de compea conbdencial, Soncrecion
del proscess informativo v elaborackin del acwerda de

conbdencialiclacd.

Igualmente, se claborara v ¢lecutan ¢l plan de accbones
Idividuilrzado para el praceso v para 1as basquedas ad

boc dindose soporte ¢n ¢l proceso de negoclacion v de
finicikn de precin, forma de pago plazo ¥ garantias de

Cobdd,

e} Bervicio juridico. 5 lo requiere el colegiadn (contra-
[, [ETras mercaniiles, Nisciles, [aloraless)

iJue pasos deben de seguir lox administradores de
lincas para acceder a los servicios que olrece [aver-

pini?

Delien contactar con el consultor de lnverpotial por Jos

medlos defnides en las paglnas web de cada Colepio o,
en su defecto, en ln web ded Consejo.

Eeilerando 1o eXpriesTd & ens medids:

Consultor: Gonzale Linage Parez
Ml b 52907

Email: gomzalo linageminverpoint.com

Segun el servicio precisadn, activo o pasiva, ¢l colegia-
dio, tras el ConLacto, Yerd resie s su disda o se adherira
Al Programa para la basqueda activa del mejor camd|-
diko a relevarle o para que se le asista en su proceso de
EAPANSION.

También quiiero indicar que §a tramsmissin de la propda
EIIPressd s wl process peneralomente oo en b vada
del empresarie v debe abordarse con las méAximas ga-
renbias. Esto es asi Barbo en precio y gamantias de cobao
CoMo én |3 Salatsion de un relevd Kidned que 5507 3

clientes y empleados asumdendo como propios los valo
ress colegiales que han guiado al colegiado en so fransec-

Loria prodesional.



